


Wir mochten Sie ganz herzlich zu unserem ¢

Lassen Sie sich von unserem Themenspektrum inspirieren und freuen Sie sich auf das
aktuelle Programm mit hochkaratigen Referent*innen und interessanten Workshops. In
diesem Jahr bieten wir Innen 13 Workshops zu unterschiedlichen Themen - sicher ist auch
etwas Passendes flr Sie dabei!

An den Veranstaltungstagen und bei der Abendveranstaltung haben Sie die Mdglichkeit,
mit anderen Teilnehmenden und Referent*innen aktuelle Themen zu diskutieren und sich
auszutauschen.

Seien Sie unser Gast in Wiesbaden, gewinnen Sie neue Erkenntnisse in der Lymphtherapie
und tauschen Sie sich mit Expert*innen aus. Erleben Sie mit uns interessante und
abwechslungsreiche Tage. Wir freuen uns auf Sie!

Ihr Team vom JOBST® Symposium

%///c\% /g[ | DunsA Sabhie /@?7 wer

Malte Schmidt Ines Diivert Sabine Wagner

National Sales Manager Conference & Training Coordinator Conference & Training Coordinator



JOBST® Symposium in Wiesbaden [EllilEls[Elg

Ihre Ansprechpart-
nerin vor Ort

In allen organisatorischen
Belangen und Anfragen
rund um das Symposium
steht Ihnen Frau Sabine
Wagner mit Rat und Tat zur
Seite.

Sabine Wagner
02822-607-292
sabine.wagner@essity.com

Melden Sie sich hier an:
www.jobst.de/fachhandel




17. JOBST® Symposium in

Unser Programm freitag - 10. Marz 2023

09.30 Uhr Einlass
10.00 Uhr Begriifung
10.10 -10.45 Uhr Ein Bericht aus der JOBST Produktentwicklung - Was macht JOBST Confidence so ein-

zigartig und besonders?
Sascha Platz & Sebastian Klasen

10.45 - 11.20 Uhr Das Lymphodem - Therapieziel und Therapierisiko moderner Bestrahlungstechniken
Priv.-Doz. Dr. Martin Leu

1.20 - 11.55 Uhr Aktuelles aus der PG 17 - Entwicklung, Schwierigkeiten, Herausforderungen
Ralph Martig

11.55 -12.30 Uhr Kaffeepause

12.30 -13.05 Uhr Neue Wege in der Versorgung chronischer Wunden

Lymphologie - Wundversorqung - Kompressionstherapie
Hauke Cornelsen



13.05 - 14.15 Uhr
14.15 -14.50 Uhr

14.50 -15.30 Uhr

15.30 -16.00 Uhr
16.00 - 17.00 Uhr

17.00 Uhr
19.30 - 00.30 Uhr

Mittagessen

Paradigmenwechsel beim Lip6dem:
vom Internationalen Konsensus zur
praktischen Umsetzung

Dr. med. Hans-Walter Fiedler

Diskussion

Unsere Expert*innen aus der Praxis
diskutieren aktuelle Themen und ste-
hen lhnen fiir Fragen zur Verfiigung

Kaffeepause

NO LIMITS- Wie schaffe ich mein Ziel
Joey Kelly

Ende

Abendveranstaltung

Unser Programm

Samstag - 11. Marz 2023

09.30 - 11.00 Uhr Workshops 1-13
11.00- 11.30 Uhr Kaffeepause
11.30-13.00 Uhr Workshops 1-13
13.00 -14.00 Uhr Mittagessen
14.00 Uhr Ende

Entdecken Sie auf den nachsten
Seiten unser vielfaltiges
Workshop-Angebot!



Angebot Workshops

1 Speed Dating JOBST Bein- und Hosenversorgungen
Anmess- und Produkttraining fir Fortgeschrittene

Medical Education Advisor Lympholgie und Phlebologie, BSN medical GmbH, Hamburg
Der Workshop besteht aus 3 Stationen, die alle durchlaufen werden. An den ersten zwei Stationen werden alle relevanten Mess-
punkte fir Schenkelstrimpfe, dem JOBST Elvarex/Elvarex Soft Leibteil und auch dem anatomisch geformten Hosenteil JOBST

Confidence an unseren Patientenmodellen gezeigt und besprochen. An der dritten Station werden alle Produkte und relevanten
Zusatze, die in der Praxis zum Einsatz kommen kénnen, gezeigt.

B9 2 Speed Dating JOBST Armstriimpfe, Handschuhe und Zehenkappen
Anmess- und Produkttraining fir Fortgeschrittene

Medical Education Advisor Lympholgie und Phlebologie, BSN medical GmbH, Hamburg

Der Workshop besteht aus 3 Stationen, die alle durchlaufen werden. An den ersten zwei Stationen werden alle relevanten Mess-
punkte fur Armstrimpfe, Handschuhe und Zehenkappen an unseren Patientenmodellen gezeigt und besprochen. An der dritten
Station werden alle Produkte und relevanten Zusatze, die in der Praxis zum Einsatz kommen kdnnen, gezeigt.

9 3 JOBST Basics - Anmessvorgang fiir flachgestrickte
JOBST Beinversorgungen - fur Anfanger

Medical Education Advisor Lympholgie und Phlebologie, BSN medical GmbH, Hamburg
Im Austausch mit einem Patientenmodell werden die wichtigsten Aspekte der Krankheitsbilder Lymph- und Lipédem besprochen.

Mit Hilfe der neuen JOBST Anmessleitlinie wird das Anmessen von JOBST Flachstrickprodukten erlernt und kann selbst am Patien-
tenmodel angewendet werden.




9 4 Konservative Behandlung mit Kompression nach chirurgischen Eingriffen

Prof. Dr. med. Gunther Felmerer & Priv.-Doz. Dr. Martin Leu

Nach Operationen bei Patient*innen mit Lymphddem bestehen oft bei nachbehandelnden Arzt*innen und Therapeut*innen Un-
sicherheiten, welche Therapie sich anschliept. Hier werden die verschiedenen Eingriffe gezeigt und erklart. Die postoperativen
Besonderheiten und Komplikationen werden aufgezeigt. Mit den fiir die Nachbehandlung nétigen Grundlagen, kann eine gezielte
konservative Behandlung mit Kompression erfolgen.

9 5 Die GKV-Vertragswelt fur Flachstrickversorgungen
Ralph Martig
» Stolpersteine im Antragsverfahren vermeiden
« Zusammenspiel von SGB V, Hilfsmittelverzeichnis, Hilfsmittelrichtlinien und Medizinische Leitlinie
« Welche Neuerungen gibt es und wie helfen uns diese in der Argumentation?
» Was ist bei einer Stellungnahme zu beachten?

B 6 Digital, praxisnah, und smart - Die JOBST Online Tools

Philipp Tigler & Alexander Stark
Intuitives und interaktives Handling: Sowohl bei phlebologischer als auch lymphatischer Kompressionsversorgung aller Art.
Ein Workshop fir praxisnahe Anwendungen unter Mithilfe digitaler Tools. Zeitfresser analog - Wir gehen es an!

B [ Online-Marketing im Sanitdtshaus -
Kundengewinnung und Bindung in Zeiten der Digitalisierung

Eva Geerling, Luisa Geuer & Guido Schreiner
Informationen und praktische Beispiele fir Online-Kampagnen, Social Media und Webauftritt




Angebotene Workshops

= 8 Mitarbeiterbindung mit ,,BusinessHygge" -
fur Geschaftsfihrer & FUhrungskrafte

Andrea Fischer

+ Anerkennung und Mitarbeiterorientierung selbst leben
« Aspekte der Wohlfdhlkultur zur langfristigen Bindung
« Das Prinzip von BusinessHygge kennenlernen

B9 O Professionelle Gesprachsfiihrung -
Umgang mit schwierigen Situationen im SFH Alltag - fur Fitter

Anna Schoppa

+ Umgang mit schwierigen Situationen in Patient*innen-Gesprachen
« Lo&sungsorientierung statt Problemorientierung

« Fallbeispiele aus der Praxis bearbeiten

910 Lymphe und Wunde -
Neues und Bewdhrtes in der zeitgemafen Wundversorgung

Eva-Maria Uebel

+ Wie kann ich Patient*innen unterstitzen, damit die Wundheilung z.B. bei post-operativen Wunden erfolgreich verlauft?
« Was muss beachtet werden, wenn der Heilungsprozess nicht voranschreitet und keine Besserung zu erkennen ist?

« Unterstiitzende Mainahmen durch neue Moglichkeiten in der Wundversorgung




11 Einfluss der Erndhrung auf die Rhythmen unseres Korpers

Yvonne Matthei

+ Welche Effekte hat eine gezielte Erndhrung?

+ Was gehort alles zur Gefdapgesundheit und welche Ansatze sind hilfreich?

» Auf welche Lebensmittelauswahl, welche Zubereitungen und vor allem welche Kombinationen kommt es an?

« Gemeinsam erstellen wir je einen Kompass der erndhrungsabhangigen Einflussfaktoren bei Lip- und Lymphédemen
« Freuen Sie sich auf Kostproben und vitale Rezepte

912 Ladengestaltung 2.0 - Wie sieht der Sanitdtsfachhandel von morgen aus?

Ulrike Jiirgens & Alena Schweke
Viele Sanitatsfachhduser sehen sich den gleichen Herausforderungen gegentiber:

+ Wie platziere ich Ware aufmerksamkeitsstark, sowohl im Schaufenster als auch auf der Verkaufsflache?
« Wie kann ich Neukund*innen generieren und worauf muss ich bei der Warenprdsentation besonders achten?

Wir wollen Ihnen spannende Ladenbauoptionen von JOBST vorstellen und in einem praktischen Teil selbst
aktiv und kreativ werden.

B9 13 Kommunikations- und Verkaufstraining
Manfred Sohn
+ Kundenorientierte Ansprache + Den Mut haben, Rezepte aktiv zu besprechen
+ Die Macht der Fragen + Uberzeugend argumentieren
(Kundenbedirfnisse erkennen und erfragen) + Die Angst des Verkaufers vor dem Abschluss




Referenten

Hauke Cornelsen

Med. Lymphdrainage u. Wundtherapie Praxis,
Lymphdrainage Schwerpunktpraxis, Wund-
therapeut / WTcert® DGfW Physiotherapeut,
Hamburg

Dagmar Erdmann
Medical Education Adivsor Lympholgie und
Phlebologie, BSN medical GmbH, Hamburg

Prof. Dr. med. Gunther Felmerer
Leitender Arzt Schwerpunkt Plastische Chi-
rurgie, Klinik fir Unfallchirurgie, Orthopadie
und Plastische Chirurgie, Universitatsmedizin
Gottingen

Dr. med. Hans-Walter Fiedler

Leitender Arzt Gefap MVZ Kreis Soest, Fach-
arzt fur Chirurgie & Gefapchirurgie, Sportmedi-
zin, Chirotherapie, Lymphologie und Dozent an
der BUFA Dortmund

Andrea Fischer
DIE Akademie im Gesundheitswesen,
Bad Honnef

Eva Geerling
Regional Digital & Communication Brandmana-
ger, BSN-JOBST GmbH, Emmerich am Rhein

Luisa Geuer
Account Manager Sales Region West,
BSN medical GmbH, Hamburg

Franziska Gruner

Medical Sales Specialist, BSN-
JOBST GmbH, Emmerich am
Rhein

Ivonne Hoffmann-Kaulbars
Medical Education Adivsor
Lympholgie und Phlebologie, BSN
medical GmbH, Hamburg

Jessica Hiimmer
Medical Education Adivsor Lympholgie
und Phlebologie, BSN medical GmbH,
Hamburg

Ulrike Jiirgens
Account Manager,
BSN medical GmbH, Hamburg

Joey Kelly
Motivationscoach & Extremsportler

Beate Kirchner
Medical Education Adivsor Lympholgie und Phlebo-
logie, BSN medical GmbH, Hamburg

Sebastian Klasen
Global Technical Innovation Manager, BSN-JOBST
GmbH, Emmerich am Rhein



Priv.-Doz. Dr. Martin Leu

Oberarzt in der Klinik und Poliklinik fur
Strahlentherapie & Radioonkologie,
Universitatsklinikum Goéttingen

Ralph Martig
Bereichsleiter Orthopadie-/ Orthopéadieschuhtechnik,
Lymphologie, Sanitdatshaus Schaub KG, Freiburg

Yvonne Matthei
Erndhrungstherapeutin, Diplom Okotrophologin,
Inh. QuEr vital, Nordhorn

Annett Nitzsche
Medical Education Adivsor Lympholgie und Phlebologie,
BSN medical GmbH, Hamburg

Franziska Otten
Medical Sales Specialist, BSN medical GmbH, Hamburg

Sascha Platz
Global Technical Innovation Manager,
BSN-JOBST GmbH, Emmerich am Rhein

Anna Schoppa
DIE Akademie im Gesundheitswesen, Bad Honnef

Malte Schmidt
National Sales Manager, BSN medical GmbH, Hamburg

Dr. rer. nat. Katja Schonweif
Team Leader Medical Education Adivsor Lympholgie und
Phlebologie, BSN medical GmbH, Hamburg

Guido Schreiner
Marketingleiter,
Sanitdtshaus Lettermann GmbH, Viersen

Alena Schweke
Brand Manager Compression,
BSN medical GmbH, Hamburg

Manfred Sohn
Commercial Training Manager DACH,
BSN medical GmbH, Hamburg

Alexander Stark
Sales Advisor / Sales Support Specialist,
BSN-JOBST GmbH, Emmerich am Rhein

Susanne Sterna-Weiland
Medical Education Adivsor Lymphologie und Phlebo-
logie, BSN medical GmbH, Hamburg

Philip Tigler
Sales Advisor / Sales Support Specialist,
BSN medical GmbH, Hamburg

Eva-Maria Uebel
Account Manager Medical Praxis / Wundexperte ICW,
BSN medical GmbH, Hamburg



JOBST®,
an Essity brand

Melden Sie sich unter dem QR-Code oder unter www.jobst.de/fachhandel an.

Campus

training & education

Veranstaltungsort:

Dorint Hotel Palles Wiesbaden
Auguste-Viktoria-Strape 15
65185 Wiesbaden

Teilnahmegebiihr:
239,00 € pro Person

(zzgl. 19% Mehrwertsteuer)

www.jobst.de

BSN-JOBST GmbH www.LymphCare.com
BeiersdorfstraBe 1 Tel  +49 2822 /607-100
46446 Emmerich am Rhein Fax +49 2822/ 607-199

70470-00810-00



